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AGENDA WEBINAR
INTEGRITY SHARING

Menjadi 
Advokat yang 

Cuan dan 
Cendekiawan

Agenda webinar INTEGRITY Sharing ini diadakan rutin setiap 1 (satu) bulan 
sekali selama 1 (satu) tahun kedepan. Waktu pelaksanaannya 2 (dua) Minggu 

setelah webinar Australia, INTEGRITY Lawyers, diadakan.

1 2 6543

Menjadi Lawyer 
Hebat: Mengasah 
Keahlian Menulis

Seni Berbicara 
Meyakinkan: 

Skill Wajib 
Lawyer Hebat

Menjadi Lawyer 
Handal: 

Mengasah 
Kemampuan 
Bernegosiasi

Tips dan Trik 
Mencari Klien

Teknik Membuat 
Dokumen-
Dokumen 
Peradilan
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INTEGRITY SHARING

Agenda webinar INTEGRITY Sharing ini diadakan rutin setiap 1 (satu) bulan 
sekali selama 1 (satu) tahun kedepan. Waktu pelaksanaannya 2 (dua) Minggu 

setelah webinar Australia, INTEGRITY Lawyers, diadakan.

Mempersiapkan 
Sidang 

Pembuktian: 
Mengidentifikasi 

Saksi dan Ahli

Membuat 
Perjanjian-

Perjanjian Hukum

Teknik dan 
Strategi 

Melakukan Legal 
Audit

Teknik dan 
Strategi 

Penyusunan 
Legal Opinion

Kiat Sukses 
Membangun 

Law Firm 
Bereputasi

Meniti Karir 
Hukum dan 

Menjadi Lawyer 
di Australia
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ALUR 
PEMBAHASAN

www.integritylawfirms.com

1. Refleksi atas Profesi Lawyer

2. Esensi Negosiasi dalam Profesi Lawyer

3. Senjata Rahasia: Teknik dan Taktik 
Negosiasi

4. Kunci Menjadi Lawyer Handal dalam 
Bernegosiasi

5. Penutup: Inspirasi dan Refleksi

WWW.INTEGRITYLAWFIRMS.COM 4



REFLEKSI ATAS 
PROFESI LAWYER
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- Denny Indrayana

“Lawyer hebat bukan hanya yang pandai berbicara 
di pengadilan, tetapi juga yang mampu membuat 
kesepakatan sebelum sengketa tiba. Sebab
kemenangan seorang lawyer terkadang lahir dari 
meja negosiasi, bukan dari palu hakim. 

Itulah sebabnya, negosiasi menjadi salah 
satu meta-skill (keahlian inti) terpenting bagi 
praktisi hukum di era modern.”



NEGOSIASI SEBAGAI KETERAMPILAN 
KUNCI SEORANG LAWYER HANDAL

Poin 1 Poin 4Poin 3Poin 2

Menjadi lawyer 
bukan hanya soal 
menang di ruang 
sidang, tetapi juga 
tentang bagaimana 
memenangkan 
kepercayaan

Dunia hukum 
modern menuntut 
lebih dari sekadar 
kemampuan 
argumentatif, ia 
menuntut ketajaman 
bernegosiasi

Negosiasi adalah seni 
dan strategi untuk 
menjembatani 
perbedaan 
kepentingan dengan 
solusi yang adil, 
elegan, dan 
bermartabat

Di era profesionalisme 
hukum saat ini, lawyer 
yang handal adalah 
lawyer yang mampu 
mempengaruhi, bukan 
sekadar mendebat
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ESENSI NEGOSIASI 
DALAM PROFESI LAWYER
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NEGOSIASI SEBAGAI 
INTI DARI PROFESI 
SEORANG LAWYER

Hampir semua aspek 
pekerjaan advokat 
mengandung negosiasi: dari 
case settlement, contract 
drafting, hingga plea 
bargaining.

Negosiasi adalah 
jembatan antara 
kepentingan klien dan 
realitas hukum.
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TUJUAN 
NEGOSIASI

Pengujian Formil UU Cipta Kerja
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Mencapai kesepakatan 
yang saling 
menguntungkan 
(mutual benefit)

Meminimalkan konflik dan 
risiko dalam litigasi, serta 
menjaga relasi untuk jangka 
panjang



Kejujuran, integritas, dan 
penghormatan pada hukum 
tidak boleh dikompromikan.

Lawyer yang beretika adalah 
negosiator yang dihormati.

NILAI ETIS DALAM NEGOSIASI
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SENJATA RAHASIA: TEKNIK 
DAN TAKTIK NEGOSIASI
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STRATEGI PSIKOLOGIS 
DALAM SENI 
BERNEGOSIASI (1/2)

Prinsip Reciprocity 
(timbal-balik)
Memberikan konsesi kecil yang 
dapat memicu keinginan lawan 
untuk membalas.
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Anchoring Effect
Menetapkan angka atau standar 
pertama yang kuat untuk menjadi 
patokan negosiasi.

Framing and Reframing
Menyajikan masalah dan solusi dari 
sudut pandang yang berbeda untuk 
menggeser persepsi.



Pengujian Formil UU Cipta Kerja

WWW.INTEGRITYLAWFIRMS.COM 14

The Power of Silence

STRATEGI 
PSIKOLOGIS 
DALAM SENI 
BERNEGOSIASI 
(2/2)

Keberanian untuk diam setelah 
mengajukan penawaran atau 
pertanyaan penting.

Mengelola Taktik Kotor 
Lawan
Bersikap tenang, untuk menangkal taktik 
kotor lawan, seperti diinfokannya soal 
tenggat waktu yang sebenarnya palsu, atau 
ancaman, yang padahal tidak akan terjadi.



KUNCI MENJADI LAWYER 
HANDAL DALAM 
BERNEGOSIASI
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5 (LIMA) KOMPETENSI 

ESENSIAL LAWYER DALAM 

BERNEGOSIASI (1/2)

Kemampuan Analitis dan 
Persiapan yang Matang Kecerdasan Emosional Komunikasi Efektif dan Persuasif

0201 03

www.integritylawfirms.com
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✓ Pahami position dan interest dari kedua 
belah pihak.

✓ Kumpulkan fakta, data, dan dasar hukum 
secara komprehensif.

✓ Antisipasi argumen lawan dengan 
strategi berbasis bukti.

✓ Mengendalikan ego, membaca 
situasi emosional lawan bicara.

✓ Menggunakan empati sebagai 
alat persuasi yang efektif.

✓ Gunakan bahasa yang jelas, lugas, 
namun elegan.

✓ Kuasai tone, gestur, dan timing 
berbicara.

✓ Negosiasi bukan tentang siapa yang 
paling keras bicara, tetapi siapa yang 
paling didengar.



5 (LIMA) KOMPETENSI 

ESENSIAL LAWYER DALAM 

BERNEGOSIASI (2/2)

Kemampuan Membangun Kepercayaan Kreativitas dalam Menemukan Solusi

0504

www.integritylawfirms.com
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✓ Kredibilitas adalah modal 
terbesar seorang lawyer.

✓ Kepercayaan membuka jalan 
bagi kesepakatan yang 
konstruktif.

✓ Negosiasi tidak selalu win-lose, 
seringkali win-win lahir dari 
kreativitas kompromi.

✓ Jadilah problem solver, bukan 
sekadar argument fighter.



PENUTUP: 
INSPIRASI DAN REFLEKSI

www.integritylawfirms.com 825, Citylofst Sudirman

integrity@integritylawfirms.com

5

18



FILOSOFI DAN NILAI DASAR DALAM 
PROFESI LAWYER YANG HANDAL

Menjadi lawyer 
handal bukan tujuan 

akhir, ia adalah 
proses pembelajaran 

tanpa henti.

KEY # 01

Dunia hukum 
berubah, tetapi 

nilai-nilai kejujuran, 
profesionalisme, 

dan integritas harus 
tetap abadi.

KEY # 02

Negosiasi terbaik 
bukan yang membuat 

kita menang, tetapi 
yang membuat 

semua pihak merasa 
dihargai.

KEY # 03
Mari jadikan kemampuan 
bernegosiasi bukan hanya 

sebagai alat profesi, 
melainkan sebagai jalan 

menuju keadilan yang 
bermartabat.

KEY # 04
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INTEGRITY Programs

• INTEGRITY Scholarship

• INTEGRITY Constitutional Discussion

• INTEGRITY Legal Training

• INTEGRITY Legal Update

• INTEGRITY Client Alert

• INTEGRITY Constitutional Advocacy

https://integritylawfirms.com/indonesia/category/programs/integrity-scholarship-programs/

integrity@integritylawfirms.com
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Email

integrity@integritylawfirms.com

Phone Address
825, Citylofts Sudirman, Jakarta

Social Media

+62 817-726-299
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